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Mit Genuss Beziehungen schaffen

Genussrechte sind fir Direktvermarkter viel mehr als reine Geldbeschaffung. Die Anieihe bindet die Kunden an
den Betrieb und die geben es mit einer enormen Wertschitzung fiir die Arbeit der Landwirtsfamilie zurlick. Auf
der anderen Seite haben auch die Geldgeber etwas davon: Erkenntnisgewinn und Zinsen ,zum AnbeiRen”.

» Umbau der Késerei, VergréRerung des
Hofladens, Einrichtung eines Schlacht-
hauses - wer Kapital flir ein Vorhaben
benbtigt, geht zur Bank und nimmt
einen Kredit auf. Doch es geht auch
anders, etwa mit Genussrechten. Dahin-
ter steht eine gemeinschaftsgetragene
Finanzierung, die fir eine enge Bindung
zwischen Kunden und Betrieb sorgt. Wie
sie funktioniert und fiir wen sie geeignet
ist, haben wir Petra Wihning gefragt,
freiberufliche Beraterin fur die Landliche
Entwicklung in Bayern,

HOFdirekt: Was sind Genussrechte?

Petra Wihning: Genussrechte sind
gingige Finanzierungsinstrumente und
eine gute Ergdnzung zu Bankdarlehen.
Viel wichtiger ist jedoch ihre Funktion
als Beziehungsinstrument. Genussrechte
sind fiir Betriebe wesentlich mehr als
reine Geldbeschaffung, vor allem wenn
man sich fur die spezielle Auspragung
von Genussrechten entscheidet, bei der
Zinszahlungen und/oder Riickzahlung in
Naturalien erfolgt. In der Regel handelt
es sich dabei um Produkte des Betrie-
bes - Fleisch, Kise, Gemiise. Anleger
erleben direkt, was ihr Geld erméglicht
und erfahren oft erst so, was die bauer-
liche und handwerkliche Erzeugung von
Lebensmitteln wirklich bedeutet, Dies
fordert die Wertschatzung und die Iden-
tifikation der Anleger und Kunden mit
Jihrem® Betrieb, Oft werden sie zu dessen
Flirsprecher und erhéhen dadurch den
Bekanntheitsgrad. Die Bindung an den
Betrieb macht Genussrechte zu einem
regionalen Invest, die Geldgeber kommen
aus dem direkten Umfeld.

HOFdirekt: Fir welche Betriebe und Vor-
haben sind Genussrechte geeignet?

Petra Wihning: Grundveraussetzung ist,
dass der Betrieb Produkte fur Endkunden
erzeugt und direkt vermarktet. Uber
Genussrechte mitfinanzierte Vorhaben
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Petra Wihning ist als freiberufliche Berate-
rin fiir die Landliche Entwicklung in Bayern

unterwegs. Foto: privat

sollten einen konkreten Bezug zum End-
kunden haben. Das kann die Erweiterung
der Késerei oder ein Steinbackofen fir
die Hofbiickerei sein. Das Vorhaben muss
im Trend liegen. Aktuell ist Tierwaohl ein
grofles Thema. Ein neuer Stall fir die
Schweinehaltung auf Stroh? Genussrech-
te dafiir durften schnell vergriffen sein.
Auch die Lage des Betriebes spielt eine
wichtige Rolle. Es soliten sich geeignete
Absatzmirkte in der Nahe befinden cder
die Produkte sollten sich zumindest
leicht versenden lassen.

HOFdirelct: Welche personlichen Voraus-
setzungen missen Betriebsleiterfamilien
mitbringen?

Petra Wihning: Grundsatzlich misssen
Betriebsleiter offen dafiir sein, Konsu-
menten in den Betrieb einzubinden und
dabei neue Wege zu gehen. Ganz wichtig
ist eine ausgepragte Kommunikations-
fahigkeit und die Bereitschaft, den
Interessenten Einblicke in die bauerliche
bzw. handwerkliche Arbeits- und Wirt-
schaftsweise zu gewihren, etwa durch
Fiihrungen. Es hilft enorm, wenn der Be-
trieb schon dber ein gutes Netzwerk an

Unterstitzern und Firsprechern verflgt.
Das ist ein Zeichen fiir die Vertrauens-
wiirdigkeit des Hofes.

HOFdirekt: Auf Anlegerseite: Welcher
Personenkreis ist an Genussrechten
interessiert?

Petra Wihning: Es handelt sich um Men-
schen, die mit ihrer Geldanlage sichtbar
gestalten und auch eine Beziehung zu
Landwirten, ,ihren” Lebensmittelprodu-
zenten, wiinschen. Sie méchten den Hof
und seine Philosophie, seine Ziele unter-
stitzen und natiirlich die Erzeugnisse
des Hofes konsumieren.

HOFdirekt: Was folgt daraus fiir die An-
sprache der potenziellen Anleger? Wie viel
und welche Xommunikation ist ndtig?

Petra Wihning: Zum Start eines Genuss-
rechts ist der Aufwand hoch. Es gibt viel
Erkldrungs- und Beziehungsbedarf. Die
Komimunikation ist wichtig und auch
gewollt: es geht um eine Starkung der
Beziehungen. Stellen Sie Informations-
material bereit — zum Betrieb, zu den
Menschen, zu den Produkten. Erldutern
Sie lhre Beweggriinde, warum sie bei-
spielsweise Schweine auf Stroh aufstallen
méchten oder wie kostlich das Brot aus
dem neuen Steinbackofen schmecken
wird. Des Weiteren sind konkrete An-
legerinformationen erforderlich. Prazise
Beschreibung des Vorhabens, die Mog-
lichkeiten der finanziellen Beteiligung,
der Hinweis auf die Risiken, die Zeich-
nungsbedingungen, ein Fahrplan, wie
eine Beteiligung zustande kommt. Die
Informationen sollten auf allen Kanilen
publik gemacht werden, online genauso
wie gedruckt als Flyer oder Broschiire.
Auch eine Informationsveranstaltung
kann helfen. Erstens weil Sie die Leiden-
schaft, mit der Sie hinter lhrem Vor-
haben stehen, so am besten vermitteln
kdnnen und zweitens, weil Sie Fragen der
Interessenten dort sofort persénlich be-



antworten kénnen. Ein weiterer positiver
Nebeneffekt einer Infoveranstaltung:
Diese werden gerne in der lokalen Presse
aufgegriffen, was thr Vorhaben breiter
bekannt macht.

HOFdirekt: VVon der Idee bis zum ersten
Genussrecht: Wie viel Zeit sollte man
einplanen?

Petra Wahning: Der Zeitaufwand ist nicht
zu unterschitzen. Man muss nicht nur
das Vorhaben planen, sondern sich auch
in das Thema Genussrechte einlesen — al-
les zusdtzlich zum Tagesgeschift. Bei gu-
ter Vorplanung sind fur die Erstellung der
Unterlagen und den Druck eines Flyers,
das Einbinden regionaler Presse, bis zur
Infoveranstaltung mindestens vier Wo-
chen, besser sechs Wochen einzuplanen.
Professionelle Betreuung, beispielsweise
durch ein Regional- oder Beratungsbiro,
verteilt die Arbeit auf mehrere Schultern
und gibt den Betrieben Sicherheit.

Bis die Genussrechte ausgegeben sind,
kann es unterschiedlich lange dauern.
Seitens des Gesetzgebers betragt die
Zeichnungsfrist ein Jahr. In der Praxis
dauert es zwischen einer Woche und
zwei Monaten, bis die Gelder beieinan-
der sind. In landlichen Regionen kann es
langer dauern, wahrend ein Tierwohlvor-
haben in Stadtnihe vermutlich schnell
komplett ausgegeben ist.

Wenn die Genussrechte erst einmal
laufen ist der Aufwand (iberschaubar.

Ein halber bis ein Tag fir die jahrliche
SGewinnausschiittung®, also dem Versand
des Gutscheins und der Zinsbescheini-
gung. Dann muss das Einlasen der Gut-
scheine dokumentiert werden, aber der
Aufwand fillt auch bei jedem anderen
Gutschein an,

HOFdirekt: Sind Genussrechte zweckge-

bunden, etwa an die Erweiterung der K&-
serei? Wie ist die Lage, wenn die Summe
nicht erreicht wird?

Petra Wihning: Vertrauen spielt bei
Genussrechten eine groRe Rolle. Deshalb
sollten die eingesammelten Gelder auch
fiir das angekiindigte Vorhaben ver-
wendet werden, Wird die Summe nicht
komplett erreicht, springen in der Regel
die Banken ein, um den Restbetrag zu

finanzieren. uh

Informationen zu Genussrechten finden
sich im Netz mit der Suchkombination
SGenussrechte und Landwirtschaft oder
Direktvermarktung®, Chne fachliche
Unterstiltzung sollte man keine Genuss-
rechte ausgeben. Auskiinfte und An-
sprechpartner gibt es auf den Seiten von
Regionalentwicklungsbiiros und -initia-
tiven, Unternehmensberatungen und
Planungsbiiros, etwa unter

genussinvest.de

genussrechte.org
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Maria und Josef Berghammer haben mithilfe
von Genussrechten ihren Betrieb umstrultu-
riert und die Direktvermarktung aufgebaut.
Foto: privat

Betriebsleiterfamilie

Maria (43) und josef Berghammer
{50), Theresa (16), Sofia (14), Annalisa
(13), Anneliese Berghammer {72}

Lage

Gmund am Tegernsee, Landkreis
Miesbach, Oberbayern

Betrieb

20 ha Wald und 19 ha Griinland,
34 Pinzgauer-Rinder, davon 8 Mut-
terkithe und Kilber, ein Stier sawie

Jungrinder

Betriebsorganisation

Nebenerwerbsbetrieb mit Ferienwoh-
nungen, Biobetrieb {Naturland), Josef
Berghammer fuhrt ein landwirtschaft-
liches Lohnunternehmen, Maria Berg-
hammer den Ferienhof

Produlkte

Fleischpakete und Teilstiicke vem
Weiderind. Die Pinzgauer werden
etwa nach dref fahren geschlachtet.
Dazu kommt der Metzger mit einem
Schlachtmobil auf den Hof. Pro Jahr
werden sieben bis neun Rinder ge-
schlachtet und zerlegt.

Vermarktung

ab Hof in Ferm von Fleischpaketen so-
wie einzelnen Teilstlcken. Abhol- bzw.
Einkaufszeiten finden auf dem Hof zu
festgelegten Terminen statt, die auf
der Homepage angekindigt werden.

tegernseer-bio-weiderind.de
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Das Fleisch der Pinzgauer wird als ,Tegernseer Bio-Weiderind" vermarktet,

Fato: Mediaphant

Wertvolle Kunden gewonnen

Ein Hof ohne Rinder? Fiir Maria und Josef
Berghammer aus Gmund am Tegernsee
keine Option. Schlieflich gehéren zum
Sternecker-Hof knapp 20 ha Grinland.
Die Landwirtsfamilie suchte nach einer
Alternative zur Milcherzeugung. Denn
mit 24 Kihen in Anbindehaltung war der
Betrieb nicht zukunftsfest, Hinzu kam,
dass Berghammers als Naturland-Bio-
betrieb in absehbarer Zeit einen neven
Stall hidtten bauen mussen. Den letzten
Anstof fur die Neuausrichtung des Hofes
gab ein Fernsehbeitrag. Darin wurde ein
Betrieb vorgestellt, der in die Mutterkuh-
haltung samt Fleisch-Direktvermarktung
eingestiegen war und dafiir Genussrechte
ausgegeben hat. So dhnlich haben auch
Berghammers ihren Betrieb umstruktu-
riert. Mit der Umstellung auf die Mutter-
kuhhaltung standen einige Investitionen
an: Der Aufbau der Pinzgauer-Herde,

ein Laufstall far den Winter und die
vielleicht grofte Herausforderung - der
Einstieg in die Direktvermarktung.

Genussrechtsexpertin Petra Wahning
hat die Familie bei der Neuausrichtung
begleitet. Von der Idee bis zur Ausgabe
der ersten Genussscheine vergingen rund
zehn Monate. In dieser Zeit wurde ein
Flyer erstellt, die Website gestaltet, die
rechtlichen und vertraglichen Bedin-
gungen flr die Genussrechte aufgesetzt
sowie Pressearbeit geleistet. Im Novem-
ber 2016 luden Berghammers schlieR-
lich zu einer Infoveranstaltung in ihre
Maschinenhalle, zu der rund 100 Interes-
senten kamen. Dabei wurden schon die
ersten Genussrechte fir die Tegernseer
Bio-Weiderinder® gezeichnet. Insgesamt
haben Berghammers 125 Genussscheine
zu je 400 € und einer Laufzeit von fiinf

Jahren verkauft. Von dem Geld konnten
sie einen Teil der Maschinenhalle zum
Laufstall fir die Pinzgauer umbauen und
die Herde weiter aufstocken. ,Sehr hilf-
reich waren die Genussrechte gerade zu
Anfang, um einen Kundenstamm aufzu-
pauen’, nennt Josef Berghammer einen
grofen Vorteil. Und es sind sehr wert-
volle Kunden: ,Wer Genussrechte von
uns gezeichnet hat, ist Uberzeugt von
dem, was wir tun und erzihlt es weiter,
Eine bessere Werbung gibt es nicht.” Bei
der Rendite haben sich Berghammers fiir
eine besondere Form entschieden. lhre
Genussscheine sind mit Zins und Tilgung
in Form von Naturalien ausgestaltet und
so mit Ende der Laufzeit zurtickgezahlt.
lhre Genussrechteeigentiimer erhalten
fiinf Jahre lang jedes Jahr ein Fleischpaket
im Wert von 90 € {Gesamtwert Uber flinf
Jahre 450 €). Der gleiche Preis, zu dem
auch alle anderen Kunden Fleischpakete
kaufen kénnen. ,Uns war wichtig, dass
das Projekt nach finf Jahren abgeschlos-
sen ist, kein Geld der Kunden mehr im
Betrieb steckt und wir ihnen gegeniber
keine Verpflichtung mehr haben®, erklart
der Landwirt. Das erweist sich als gute
Strategie. Denn mittlerweile zahlen die
Fleischvermarkter so viele Kunden, dass
die Rindfleischpakete zu den Schlacht-
terminen schnell ausverkauft sind. Nicht
immer kommen dabei die Genussrechte-
zeichner zum Zuge. Deren Gutscheine
verfallen zwar nicht, aber nicht alle ha-
ben Verstindnis, wenn sie zum Wunsch-
termin nicht zum Zuge kommen.

2022 laufen die Genussrechte des
Tegernseer Bio-Weiderinds aus. Familie
Berghammer zieht ein positives Fazit:
LDie wirden wir noch mal ausgeben." uh



Passend zur Philosophie

Bereits dreimal hat der Hof Dinkelberg
aus Schopfheim im Landkreis Lorrach
Genussrechte ausgegeben. ,Diese passen
perfekt zur Philosophie unseres Betrie-
bes’, sagt Markus Hurter, Geschiftsfihrer
des Demeter-Betriebes. ,Unsere Betriebs-
form ist auf Teilhabe von auRen ange-
legt”, erldutert der 61-Jdhrige. Menschen
aus der Region unterstiitzen den Hof als
Mitglied im Tragerverein, ats privater Dar-
lehensgeber, liber Spenden oder indem
sie Genussrechte zeichnen,

Vor 16 Jahren haben Markus Hurter und
seine Mitstreiter den Betrieb gegriindet.
lhr Ziel: die Leistungen der Landwirt-
schaft fir die Gesellschaft darzustellen
iiber Kreislaufwirtschaft, Bioanbau oder
vielfiltige Fruchtfolgen. Hinter dem

Hof Dinkelberg stehen der Tragerverein
Kambium e. V., die Hof Dinkelberg GbR,
die sich um die Landwirtschaft kiim-
mert und die Hof Dinkelberg GmbH als
Unternehmen der Direktvermarktung.
Rund 100 ha, daven 10 ha Gemiiseanbau
gehoren zum Betrieb mit Rinder- und
Legehennenhaltung, einigen Schafen
und Schweinen. Die Produkte werden
ausnahmslos direkt vermarktet, Gber die
Dreilandbiokiste und den Marktstand

in Schopfheim. In der Hofgemeinschaft
arbeiten 45 Personen und sie beschiftigt
15 Menschen mit Assistenzbedarf,

’

Die ersten beiden Genussrechtskam-
pagnen 2017 und 2018 hat der Hof
Dinkelberg aufgelegt, um die Zahl der

wichentlich ausgelieferten Biokisten
zu steigern. Das ehrgeizige Ziel: eine
Verdoppelung der Lieferzahl von 600
auf 1 200 Kisten (iber einen Zeitraum
ven vier Jahren, Dazu mussten am Be-
trieb neue Lager-, Kiihl- und Biirordume
errichtet werden. Die BaumnaRnahmen
hat die Hofgemeinschaft teilweise iber
die Genussrechte finanziert. Uber zwei
Kampagnen deshalb, weil pro Vorhaben
in einem Zeitraum von zwolf Monaten
Genussrechte fiir maximal 100 000 €
ausgegeben werden dirfen (siehe
.Regeln fiir Genussrechte” auf Seite 61)
~Beim ersten Mal hat es von der Idee

EINKOCHEN
WIE EIN PROFI

Mit einem VOSS PRAKTIK konservieren Sie wie ein Profi.
Cer VOSS-Autoklav pasteurisiert ader sterilisiert fir Sie
pro Durchgang bis zu 128 Glaser 4 430ml.

Der VOSS PRAKTIK ist damit ideal fiir Hofldden
und echte Lebensmittelhandwerker,

www.VOSSpro.de/EINKOCHEN
Deutschland-Vertrieb: 06033 9190-0

bis zur Ausgabe vier Monate gedauert®
berichtet Markus Hurter. Den Aufwand
schitzt er dabej dhnlich ein, wie die
Beschaffung eines Bankdarlehens, Unter-
stitzung und Beratung erhielten sie
dabei von Gernot Meyer, Fachmann fiir
Genussrechte. Mehr Biokisten erfordern
mehr Schlagkraft in der Erzeugung.
Deshalb ging es bei der dritten Genuss-
rechtsausgabe von Juli 2019 bis Juni
2020 um die Finanzierung eines neuen
Schleppers, zweier Hilhnermobile und
diverser weiterer Geritschaften fiir den
landwirtschaftlichen Betrieb. Auch hier
konnte der Hof Dinkelberg Genussrech-
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te im Wert von insgesamt 100 000 €
ausgeben.

Kapitals. Die Zinsen sind dabei mit 2 bis
3,5 % héher als am Kapitalmarkt, sodass
die Chancen gut stehen, dass die Anleger

Die Anleger konnten bei allen drei Kampag-
nen zwischen verschiedenen Anteilshshen
und Laufzeiten wihlen — ab 1 000 bzw. ab
5000 £, fur sechs oder zehn Jahve. Je héher
der Anteil und je linger die Laufzeit, desto
haher die Verzinsung des eingesetzten

ihr Geld auch nach Ende der Laufzeit im

Betrieb lassen. Wer sich fiir den Naturalzins

entscheidet, erhilt eine hdhere Rendite,

die dem Kundenkonto gutgeschrieben
wird. Je nach Summe und Laufzeit sind es
etwa 04 bis 0,7 % mehr. Mehr als 50 fn-

Wie funktionieren Genussrechte?

Genussrechte stehen zwischen Eigen-
und Fremdkapital”, erkldrt Gernot Meyer.
Der Unternehmensberater von genuss-
rechte.org hat schon zahlreiche Genuss-
rechtsausgaben begleitet, vorrangig fiir
mittelstindische Unternehmen aus der
Biobranche. Von den Banken wird das
iiber Genussrechte eingesammelte Geld
wie Eigenkapital gewertet (siehe ,Regeln
fir Genussrechte” auf Seite 61). Fiir Ge-
nussrechte werden meist nur Zinsen fillig,
Die Tilgung erfolgt erst bei Kiindigung.
Das erhaht die Liquiditdt im Betrieb.

Anleger sind am Gewinn, aber auch am
Verlust beteiligt, an den Entscheidungen
des Betriebes hingegen nicht. Macht
der Betrieb Verluste, tragen die Genuss-
rechtsinhaber diese mit. Sie sind prozen-
tual am Verlust beteiligt und erhalten in
dieser Phase keine Rendite. Im nichsten
Gewinnjahr werden die Genussrechte
wieder auf ihren urspriinglichen Wert
aufgewertet und die Zinsen/Rendite
nachgezahit. Bei einem klassischen Bank-
kredit missen Zins und Tilgung unab-
hangig von der finanziellen Lage bedient
werden. Ein Genussrecht ist in der Regel
mit einem sogenannten Rangriiclktritt
verbunden. Das heiRt, der Genussrechts-
inhaber tritt als Gliubiger hinter alle an-
deren Gliubiger zuriick. Im schlimmsten
Fall gehen Genussrechtsinhaber im Fall
einer Unternehmenspleite leer aus. Sie
haften dabei mit der Hohe ihrer Anlage.

Warum zeichnen Anleger trotz des Risi-
kos Genussrechte? Viele Anleger wollen
ihr Geld sinnvoll investieren®, nennt
Gernot Meyer den Hauptgrund. Er unter-
scheidet zwei Gruppen. Diejenigen, die in
landwirtschaftliche Betriebe investieren,
finden den Betrieb und wie er die Dinge
anpackt toll. Wer Genussrechte eines
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eher mittelstindischen Unternehmens /
kauft, sieht dies mehr als alterna- G

tive Geldanlage. Diese Anle-
ger wollen in einen Betrieb
investieren, den sie kennen
und mochten verfolgen,
Jwie ihr Geld arbeitet”.

Genussrechte sind kein
Mittel, um Liquiditits-
engpdsse zu Uberwinden. Sie sollten
immer fUr ein bestimmtes Vorhaben
ausgegeben werden und Teil einer Misch-
finanzierung sein, gekoppelt mit klas-
sischen Darlehen. Die Realisierung des
Vorhabens, beispielsweise der Umbau der
Késerei, sollte nicht von Genussrechts-
kapital abhdngen. Der Hintergrund: Bei
den Genussrechten geht es immer um
Vertrauen — das Vertrauen der Investo-
ren in die Umsetzung des Vorhabens.
Genussrechte werden schlieBlich fir eine
Betriebserweiterung oder Investition
ausgegeben. (st die Finanzierung ohne
Genussrechtskapital gesichert, kann das
Vorhaben auch umgesetzt werden, wenn
das Zeichnungsziel nicht erreicht wird.

Anteile und Zinsen

Geben landwirtschaftliche Betriebe
Genussrechte aus, liegt die Mindestho-
he der Anteile meist zwischen 500 und
1000 €. Fiir weniger als 500 € sollten die
Genussrechte nicht ausgegeben werden,
weil sonst der Aufwand zu hoch wird.
Anleger, die héhere Summen investieren
wollen, kéinnen mehrere Anteile kaufen.
Bei ,begehrten” Genussrechten kann die
Zahl der Genussrechte pro Zeichner be-
schrinkt werden.

Die Hohe der Zinsen liegt derzeit etwa
bei 3 bis 5 % in Naturalien und 1 bis 2,5 %

landwirtschaftl.
Betrieb

vestoren haben Genussrechte des Hof Din-
kelberg erworben. Zwei Drittel von ihnen
haben sich fir den Barzins entschieden.

Klar, wer bereits dreimal Genussrechte
ausgegeben hat, ist von dem Konzept
tiberzeugt. Markus Hurter zieht denn
auch ein rundum positives Fazit: Das ist
super gut gelaufen.” uh

LN

enussrechte

Investor

Zinsen: Geld oder
Naturalien oder beides

Grafiken: OlgaStrelnikova, ihorzigor, TukTuk Design,
alekseyvanin/stack.adobe.com

in Geld. Am einfachsten lassen sich die
Zinsen in Form von Einkaufsgutscheinen
an die Investoren bezahlen. (m Hinblick
auf die Buchfithrung und Steuern sind sie
allerdings von herkémmiichen Einkaufs-
gutscheinen zu trennen, denn es handelt
sich nicht um Einnahmen im klassischen
Sinn, sondern in der Regel um Betriebs-
ausgaben. Die Mindestlaufzeit der
Genussrechte liegt bei finf bis sieben
Jahren. Doch nur die wenigsten Genuss-
rechte werden danach gekiindigt, son-
dern sie laufen weiter. Zusitzlich zu den
Naturalzinsen gewihren viele Betriebe
ihren Genussrechtszeichnern obendrein
einen generellen Rabatt, beispielsweise
von 2 % bei jedem Einkauf. Ein weiterer
Faktor fiir den hohen Kundenbindungs-
faktor der Genussrechte, uh

Fiir Finanzierung mit Kundenbindung
steht auch Crowdfunding (Ausgabe
2/2020). Infos fir Plus-Abonnenten unter

hofdirekt.com - Archiv



Regeln fiir Genussrechte

Als Finanzierungsinstrument fiir Unternehmen haben Genussrechte mit Genuss im klassischen Sinne eher weni-
ger zu tun. Wobei es Zinsen auch in Naturalien geben kann - und dann wird die Geldanlage doch zum Genuss.

» Genussrechte ist ein Begriff aus der
Finanzwelt. Wer Genussrechte besitzt, ist
an der Entwicklung eines Unternehmens
beteiligt ~ am Gewinn, aber auch am Ver-
lust. Anleger, die Genussrechte zeichnen,
sind aber weder am Wert des Unterneh-
mens beteiligt, noch kdnnen sie mit-
entscheiden. Auerdem besteht grund-
satzlich das Risiko fiir die Kapitalgeber,
im Liquidations- oder Insolvenzfall leer
auszugehen. Als so genanntes mezzani-
nes Kapital steht das Genussrecht finan-
zierungstechnisch zwischen Eigen- und
Fremdkapital. In der Landwirtschaft und
Direktvermarktung werden Genussrechte
gerne fir die Finanzierung von regiona-
len, nachhaltigen Vorhaben genutzt. Fir
Unternehmer sind Genussrechte eine
Finanzierungsform mit hohem Kunden-
bindungspotenzial, fiir Investoren eine
ethische und soziale Geldanlage. Natiir-

lich gelten dafiir Vorschriften und Regeln.

Der gesetzliche Rahmen ist weit ge-
fasst und lasst bei den vertraglichen
Regelungen einen weiten Spielraum. So
kann man den Geldgebern ein Recht am
Gewinn und am Liquidationserlds ein-
raumen, ein sogenanntes qualifiziertes
oder beteiligungsahnliches Genussrecht
oder lediglich ein Recht am Gewinn und
keine Beteiligung am Liquidationserlds.
Das wird als sogenanntes einfaches oder
obligatorisches Genussrecht bezeichnet.
Banken werten diese Genussrechte wie
Eigenkapital. Denn anders als bei der rei-
nen Fremdkapitalfinanzierung muss das
Unternehimen gegeniiber den Investoren
keine besonderen Sicherheiten leisten.
Aufgrund des Eigenkapitalcharakters

der Genussrechte steigt gleichzeitig die
Kreditwiirdigkeit des Unternehmens.

Genussrechte haben eine vertraglich ver-
einbarte Mindestlaufzeit. Sie betragt meist
zwischen funf und sieben Jahren. Am Ende
der Mindestlaufzeit kénnen beide Seiten
das Genussrecht kiindigen. In diesem Fall
erhalt der Kapitalgeber seinen eingezahl-
ten Betrag zuriick. Doch in den meisten
Fillen laufen die Genussrechte einfach

Zinsen fiir Genussrechte diirfen in Naturalien gezahlt werden.

weiter und die Anleger erhalten weiter-
hin die vertraglich vereinbarte Rendite.
Die Zinsen kdnnen bar, in Naturalien,
meist in Form von Produkten des Genuss-
rechtgebers, oder als Mischform gewshrt
werden. Gerade der Naturalzins sosgt fur
eine enorme Kundenbindung. Steuerrecht-
lich sind Ausschiittungen auf einfache
Genussrechte Betriebsausgaben, wihrend
Ausschiittungen auf qualifizierte Genuss-

rechte eine Gewinnverwendung darstellen.

Prospektpflicht

Werden die Genussrechte offentlich,

das heiRt einem nicht individualisierten
Personenkreis, angeboten, spricht man
von einem &ffentlichen Angebot von
Vermégensanlagen. In diesem Fall sind
die Vorgaben des Kreditwesengesetzes
(KWG} und des Vermagensanlagegesetzes
(VermAnIG) zu beachten. Uberpriift wird
die Einhaltung von der Bundesanstalt
fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin).
Méchte ein Unternehmen im Inland Ver-
mégensanlagen 6fentlich anbieten, muss
grundsitzlich ein Verkaufsprospekt nach
den Vorgaben des VermAnlG versffentlicht

werden. Dieser muss alle Angaben enthalten,

Foto: M. Drieflen

die den Anlegern eine zutreffende Beurtei-
lung des die Vermégensanlage ausgebenden
Betriebs sowie der Vermégensanlage selbst
ermdglichen. Der erstellte Prospekt wird von
der BaFin geprift und dort hinterlegt. Die
Erfiillung der Prospektpflicht ist sehr kosten-
intensiv. Doch es gibt Ausnahmen und die
werden bei der Ausgabe von Genussrechten
in der Regel genutzt, unter anderem:

* Von derselben Vermégensanlage durfen
nicht mehr als 20 Anteile angeboten
werden.
*In einem Zeitraum von zwdlf Monaten
darf der Verkaufspreis der angebotenen
Anteile 100 000 € nicht tbersteigen.
* Die Vermégensanlage wird nur einem
begrenzten Personenkreis angeboten,
Die Anleger miissen auf die Ausnahme
von der Prospektpflicht hingewiesen
werden. <

RA Eva Straube

Weitere Infas zum Thema gibt es
bei unserem Hofnetzwerktreffen
am 11. Februar 2021

hofnetzwerk.com
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